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Стратегия продвижения​
в рекламном канале Avito для компании “Batissur”  

г. Екатеринбург «29» февраля 2024 г. 

Введение 
Данный документ описывает общие рекомендации продвижения компании с 

помощью инструментов Avito в формате анализа текущих объявлений и возможных 

вариантов их улучшения. 

 

Стратегия продвижения на Avito необходима для привлечения большего 

количества потенциальных покупателей к вашему товару или услуге. Хорошо 

продуманная стратегия поможет повысить видимость вашего объявления, 

привлечь целевую аудиторию и увеличить вероятность успешной продажи. Это 

может включать в себя оптимизацию заголовков и описаний, использование 

выделенных услуг и размещение рекламы на платформе. 

 

Мы проанализировали различные аспекты, влияющие на успешное продвижение 

на площадке Avito и сделали несколько важных выводов в процессе работы: 

1. Заполнение профиля магазина должно быть максимально подробным, включая 

логотип, витрину и информацию о компании. Это создает доверие у потенциальных 

покупателей. 

2. В каждом объявлении необходимо подробно описывать условия доставки, 

оплаты и предлагать актуальные акции, чтобы привлечь внимание клиентов. 

3. Важно использовать реальные, "живые" изображения товаров, например, 

фотографии со склада продавца, чтобы продемонстрировать товары в наилучшем 

свете. 
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4. Популярные методы продвижения внутри площадки включают платное поднятие 

объявлений и выделение цветом для привлечения большего внимания к вашим 

продуктам или услугам. 

5. При установлении цен, привлекательнее выглядят необычные объемы 

(например, цена за 0,3 и 0,5 тонны, за штуку или за метр), чем стандартная цена за 

тонну. 

6. Наиболее выгодный способ размещения объявлений на тарифе с оплатой за 

просмотры. По нему клиент платит только за открытие объявления. В тех 

категориях, в которых предполагается размещение, стоимость просмотра 

составляет 1,5 - 3 рубля.  

 

https://bidusdigital.ru


 

 

ИП Бидус Сергей Евгеньевич 

ОГРНИП 317665800088749​
ИНН 665912912495​
https://bidusdigital.ru 

620028, г.Екатеринбург,​
Верх-Исетский бульвар, 18​
Телефон: 8-800-1000-759​
+7 (343) 373-10-00​
 

 

Рекомендации по развитию 
1) Определиться с регионами продвижения 

При подборе регионов для продвижения на Avito важно учитывать следующее: 

a. Определите, где находится ваша целевая аудитория и какие регионы наиболее 

важны для вашего бизнеса.  

b. Исследуйте, какие товары или услуги востребованы в конкретных регионах и где 

у вас есть возможность выделиться на этом фоне. 

c. Учитывайте возможности логистической поддержки и доставки в регионы. 

d. Оцените финансовые возможности и ресурсы для продвижения в регионах. 

 

Помните, что Avito предоставляет возможность выбора нескольких регионов для 

размещения объявлений. Таким образом, вы можете охватить целевую аудиторию 

в различных географических точках. 

 

Учитывая то, что основной фокус компании сосредоточен на поставку 

строительных материалов в труднодоступные регионы, то следует использовать 

следующие города: Новый Уренгой, Нижневартовск, Красноярск, Якутск, Иркутск, 

Хабаровск, Салехард, Сургут, Магадан. 

 

2) Определиться с продвигаемой продукций и ее подгруппами 

Учитывая, что ассортимент компании достаточно обширный, а также каждая группа 

продукции имеет разную рентабельность, то стоит сделать выборку наиболее 

выгодных направлений. Также стоит определиться с конкретными позициями 

продукции, так как такой способ является наиболее эффективным. Таким образом 

продвигая, к  примеру арматуру, стоит создавать карточки с конкретными 

предложениями: название, цена. 
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Карточки объявлений с общими предложениями: Металлоконструкции оптом, 

Строительные материалы оптом, Изготовление металлоконструкций, и т.д. будут 

давать меньшую конверсию, нежели предложения с конкретными данными.  

 

 

3) Заполнить полностью профиль компании 

Чтобы правильно заполнить профиль компании на Avito, вам следует пройти по 

ссылке "Мой профиль" на сайте Avito и заполнить все необходимые поля. В 

зависимости от вашей деятельности, вам может потребоваться указать следующую 

информацию: 

1. Название компании и логотип (если есть). 

2. Контактные данные, включая адрес, телефон и email. 

3. Описание компании и ее деятельности. 

4. Фотографии продукции или услуг. 

5. График работы и другие дополнительные сведения. 

 

https://bidusdigital.ru


 

 

ИП Бидус Сергей Евгеньевич 

ОГРНИП 317665800088749​
ИНН 665912912495​
https://bidusdigital.ru 

620028, г.Екатеринбург,​
Верх-Исетский бульвар, 18​
Телефон: 8-800-1000-759​
+7 (343) 373-10-00​
 

 
Будьте внимательны к заполнению всех обязательных полей и убедитесь, что 

предоставленная информация отражает вашу компанию в лучшем свете и поможет 

потенциальным клиентам связаться с вами и ознакомиться с вашими товарами или 

услугами. 

 

Обратить внимание на то, что текущий профиль компании заполнен не полностью. 

Рекомендуется добавить привлекательный баннер в шапку профиля. 

 

 

Текущее описание компании рекомендуется расширить, сделать более 

информативным и привлекательным. 
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Ниже представлен пример как можно улучшить существующее описание: 

Компания Batissur предлагает широкий спектр услуг по комплексному снабжению строительных 

объектов на всей территории России. Мы специализируемся на производстве металлоконструкций, 

окон и дверей из ПВХ и алюминия, а также производстве тротуарной плитки. 

 

Наше преимущество в том, что мы обеспечиваем каждый этап строительства всеми необходимыми 

материалами в оговоренные сроки! Мы располагаем собственной транспортной компанией, что 

позволяет нам гарантировать оперативную доставку. 

 

Мы предлагаем широкий ассортимент материалов и товаров для строительства: 

1. Железобетонные изделия 

2. Металлопрокат 

3. Кровельные материалы 

4. Напольные покрытия 

5. Утеплитель 

6. Сантехника 

7. Электрика 

8. Окна и двери 

9. Сухие строительные смеси 

10. Пиломатериалы 
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Мы осуществляем доставку различными видами транспорта: по воде - баржами, по железной 

дороге - контейнерами и вагонами, а также по дорогам общего пользования - фурами и 

контейнерами. 

 

4) Управление репутацией 

Отзывы и рейтинг имеют значительное влияние на покупательское поведение на 

Avito. Покупатели часто обращают внимание на рейтинг продавца и читают отзывы, 

чтобы сформировать мнение о надежности и качестве обслуживания. 

 

Положительные отзывы и высокий рейтинг создают доверие у потенциальных 

покупателей и могут повысить вероятность успешной продажи. С другой стороны, 

негативные отзывы или низкий рейтинг могут отпугнуть клиентов и уменьшить 

интерес к вашему товару или услуге. 

 

Поэтому важно поддерживать высокое качество обслуживания, честно и открыто 

вести бизнес и оперативно отвечать на вопросы и обращения клиентов. Также 

стоит стимулировать клиентов оставлять отзывы и рейтинги после покупки, чтобы 

улучшить вашу репутацию на платформе Avito. 

 

На данный момент в профиле компании нет ни одного отзыва, а также отсутствует 

рейтинг, что может негативно сказываться при выборе поставщика пользователем. 

Рекомендуется на платной основе заказать 10-30 вымышленных отзывов, чтобы 

дать старт системе рейтинга на Avito и также подтолкнуть реальных покупателей 

делиться своим мнением на площадке. 
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5) Семантика для каждого объявления 

Семантика объявлений на Avito должна быть составлена с учетом ключевых слов и 

фраз, которые потенциальные покупатели могут использовать при поиске товаров 

или услуг. Вот несколько методов для правильного составления семантики: 

a. Используйте ключевые слова, которые наиболее точно описывают ваш товар 

или услугу. Это могут быть бренды, модели, характеристики товара, его 

использование и т.д. 

b. Сегментируйте свою семантику и делайте ее максимально релевантной для 

вашего товара. Например, для объявления о продаже металлоконструкций, 

используйте ключевые слова, связанные именно с этой тематикой. 

с. Если ваша целевая аудитория находится в конкретном географическом регионе, 

убедитесь, что в семантику включены локальные ключевые слова, такие как 

название города или района. 

d. Для расширения охвата аудитории включайте синонимы или близкие по смыслу 

слова, которые также могут быть использованы пользователями при поиске. 

e. Проведите анализ того, какие ключевые слова чаще всего используются 

потенциальными покупателями при поиске товаров вашей категории на Avito. 

 

Правильно составленная семантика поможет улучшить видимость вашего 

объявления и увеличит шансы привлечь целевую аудиторию. Для анализа 

частности спроса тех или иных слов рекомендуется использовать сервис 

Яндекс.Wordstat - https://wordstat.yandex.ru/, который также поможет подобрать 

дополнительные синонимы поисковых фраз. 

 

6) Использовать качественный визуал 

В существующих карточках объявлений используются не всегда подходящие и 

релевантные фотографии. Ниже представлены фотографии из объявления с 

заголовком “Строительные материалы оптом”: 
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В профиле компании встречается много нерелевантных объявлений (машины, 

колеса и пр.), что портит общее впечатление о компании. Подобные объявления 

допускаются, но все же большую часть должны составлять именно объявления о 

строительных материалах. 

 

 

В профиле компании встречаются фотографии, на которых продукция находится в 

упаковке, не всегда в опрятном виде. В целом процесс может быть показан для 

пользователей, но такие фотографии не должны стоять на первом плане. 
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Пример некачественной фотографии (изображение смазанное, продукция 

небрежно свалена в кучу, на фоне какие-то коробки). 

 

 

Также рекомендуется избавиться от различного рода мультяшных и 

иллюстрированных изображение, неправдоподобных фотографий со стоков, так 

как это портит общее впечатление о компании. 

  

 

На фото справа еще и водяной знак другой компании! 
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В объявлениях на Avito рекомендуется использовать качественные фотографии, 

которые максимально передают внешний вид и особенности вашего товара или 

услуги. Некоторые рекомендации по выбору фотографий включают в себя: 

a. Предоставляйте фотографии фактического товара, а не общие изображения из 

интернета. Покупатели хотят видеть, что они получат именно то, что видят на фото. 

b. Фотографии должны быть яркими и достаточно освещенными, чтобы 

продемонстрировать товар в наилучшем свете. 

c. Предоставьте несколько фотографий товара с разных ракурсов, чтобы 

покупатели могли получить полное представление о товаре. 

d. Если есть какие-то особенности или детали товара, сделайте фотографии, 

подчеркивающие эти характеристики. 

e. Показать товар в использовании или его применение может помочь покупателям 

представить, как он будет использовать товар. 

f. Чистота и порядок: Убедитесь, что фотографии чистые и профессионального 

вида, без лишних элементов или мусора в кадре. 
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Наибольшей конверсией обладают объявления у которых заглавная картинка 

имеет яркий и информативный визуал. 

 

 

Это общий тренд формирования карточек объявлений для многих площадок: 

социальные сети, маркетплейсы, каталоги и пр. Таким образом для каждого 

объявления в качестве основного изображения рекомендуется готовить 

качественные макеты дизайна в фирменной стилистике компании. 

 

7) Использовать емкое привлекательное описание 

Текущие описания объявлений достаточно емкие, однако они больше повествуют 

общую информацию о компании и ее преимуществах, нежели характеристики и 

выгоды самой продукции. 
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В описание рекомендуется больший упор делать на выгоды предлагаемых товаров 

и в дополнении - сильные стороны сервиса компании. Обязательно в тексте 

использовать ключевые слова, по которым пользователи могут искать ваше 

объявление: размеры, госты, свойства, харакатеристики, город и районы и т.д. Не 

лишним будет и форматирование текста объявления: разделение на абзацы, 

выделение важных частей жирностью, использование символов emoji. 
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8) Работа с ценами в карточках объявлений 

Некоторые продавцы явно занижают стоимость своей продукции, чтобы привлечь 

внимание и увеличить количество обращений по таким объявлениям. Но от таких 

«серых» приемов лучше сразу отказались, потому что ложная информация в 

конечном итоге привела бы к негативу со стороны клиентов. А «пустые» звонки 

отнимали бы время у отдела продаж. В тоже время не стоит указывать какую-то 

абстрактную цену на абстрактный вид работ или объем продукции. 

 

Например, вот такие предложения могут вводить пользователей в заблуждении, 

ведь совсем не понятно что такое 35 000 руб. и какие именно услуги. 

 

 

Также рекомендуется для объявлений с обобщенными услугами заполнять блок с 

прайс-листом, в котором можно указать уточнения по ценам. 
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9) Отслеживать статистику и корректировать объявления 

Специально для отслеживания звонков с площадки Avito потребуются отдельные 

телефонные номера, с помощью которых можно будет отследить все обращения 

клиентов. Такие звонки могут автоматически маркироваться в CRM системе. 

 

Также немаловажным аспектом является мониторинг всех размещаемых 

объявлений, ведь некоторые из них могут работать эффективно, а некоторые - нет. 

Соответственно с объявлениями нужно работать также, как и с контекстной и 

таргетированной рекламой: некачественные отключать, регулярно добавлять 

новые. Ведь если объявление не приносит отдачи, то нет и смысла в его 

размещении. 

 

У Avito есть и встроенные механизмы отслеживания статистики по объявлениям. 

 

Однако мы рекомендуем следить за показателями в совокупности по всей воронке 

продаж с помощью инструментов Яндекс.Метрики и статистики в Amo CRM. 
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10) Использовать платные инструменты продвижения 

Канал Avito на сегодняшний день можно воспринимать в качестве источника 

получения прямых заявок, наравне с Яндекс.Директ. При этом стоит отметить, что в 

сегменте строительных материалов - стоимость заявок должны выходить в разы 

меньше, чем из Яндекс.Директ. Это связано с тем, что многие рекламодатели 

конкурируют только в рекламных сетях Яндекс и даже не догадываются или 

недооценивают возможности площадки Avito. 

 

Поэтому мы рекомендуем уделить данному каналу отельное внимание и 

выстраивать системную ежемесячную работу с аккаунтом и объявлениями. 

Необходимо выделить ежемесячный рекламный бюджет на размещение и 

продвижение своих предложений. Минимальный бюджет по прогнозам должен 

составлять не менее 100т.руб/месяц. 

 

Условия платного размещения и дополнительных способов продвижения на 

портале можно скачать по следующей ссылке:​

https://www.avito.ru/b2b-hub/resources/files/Price_AVITO%C2%A02024_public.pdf 

 

 

https://bidusdigital.ru
https://www.avito.ru/b2b-hub/resources/files/Price_AVITO%C2%A02024_public.pdf


 

 

ИП Бидус Сергей Евгеньевич 

ОГРНИП 317665800088749​
ИНН 665912912495​
https://bidusdigital.ru 

620028, г.Екатеринбург,​
Верх-Исетский бульвар, 18​
Телефон: 8-800-1000-759​
+7 (343) 373-10-00​
 

 

Заключение 
Подготовленное техническое задание является общими требованиями к 

размещению рекламных объявлений и способов продвижения на Avito.  

 

Рекомендуется закрепить за данным каналом отдельного специалиста, который бы 

занимался подготовкой и размещением объявлений, а также следил за 

показателями статистики. Исполнителям важно заблаговременно ознакомиться с 

фирменным стилем компании и выдержать айдентику в медиа-контенте, чтобы все 

публикуемые материалы соответствовали имиджу компании. 

 

При возникновении вопросов или сложностей в процессе реализации стратегии 

продвижения на Avito, команда BIDUS DIGITAL всегда готова прийти на помощь. 
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